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Sobre a AMAPATEC

A Associacdo Amapaense de Tecnologia tem atuacio ativa no ecossistema de empreendedorismo
inovador, gerando e consubstanciando conexdes que fortalecem o setor de tecnologia e inovacao
no Estado do Amapa.

A Amapatec surgiu como uma resposta a necessidade de promover a inovacdo e estimular o
desenvolvimento econdmico sustentavel no Amapa. Nossa histéria é repleta de inspiracao, de
colaboracao, criatividade e transformacao. Em 2019, um grupo de visionarios uniu forcas com o
objetivo de fortalecer o empreendedorismo e a inovacdo. Dessa unido, nasceu a Associacido de
Tecnologia do Amapa.

Desde sua criacao, a Associacao de Tecnologia do Estado do Amapa tem desempenhado um papel
importante na criacdo de um ambiente propicio para o surgimento e crescimento de startups e
empreendimentos inovadores, com parcerias estratégicas com o6rgios governamentais, setor
privado, instituicdes de ensino, pesquisa e desenvolvimento.

Lindomar Goées Ferreira, Founder da Proesc, assume, em 2023, a presidéncia da Associacdo, e com
um novo e arrojado modelo de governanca adiciona Frank Portela, CEO da Sourev, como Vice-
Presidente, constitui a funcdo de CEO da AMAPATEC sob a responsabilidade de Erika da Costa
Bezerra, Founder da Amazon Bioprotein e Especialista em Gestdo da Inovacao; a Vertical de
Bioeconomia com Bruna Freitas, CEO da Yara Couro; além da Direcdo Técnica com Antbdnio
Carlos Freitas, CEO da Bactolac; Direcao de Tecnologia, Felipe Ferreira, CEO da Proesc; Direcao
de Marketing e Comunidades, Mayara Pereira, Founder da Onfluu e Direcdo Financeira, Waldir
Junior, CEO da Tributei.

Nossa missao é inovar o Estado do Amapa e visdo de futuro, para os préximos dois anos,
“Transformar o Amapa no estado mais inovador da Amazénia”, com os seguintes valores:
Inovacao, Sustentabilidade, Colaboracao, Parceira e Agilidade.

A Associacdo tem colaborado para a formacao de uma rede de apoio e fomento a inovacao no

Estado, promocao de politicas publicas favoraveis a inovacao, para fortalecer a comunidade
empreendedora e conectar os atores do ecossistema de inovacao do Amapa.

ASSOCIACAO DE TECNOLOGIA DO AMAPA
Av. Carlos Gomes, n° 250, Centro, Macapa/AP. CEP: 68908-125

O (96)99171-6315 @ amapatec_ @ contato@amapatec.net

amapatec.net



http://www.amapatec.net/
https://www.instagram.com/amapatec_/
https://www.instagram.com/amapatec_/
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APRESENTACAO |

O Programa de Aceleracdo de Startups Inova Senai Amapa 2024, 1° Edicdo, é uma
iniciativa do Senai que impulsiona o empreendedorismo e a inovagao e representa uma
parceria estratégica com a Amapatec, reconhecida por sua exceléncia na fortalecimento do
ecossistema de inovacao.

Este programa visa a realizacao da Mentoria para Aceleracao de Projetos de Inovacao
no formato presencial - para 4 projetos previamente selecionados pelo regulamento
estadual do Inova Senai 2023. A mentoria tem por objetivo preparar os empreendedores
dos projetos incubados em cada etapa de validacdo de negdcios, que perpassa pela seguinte
base de conteudos:

a) perfil empreendedor;

b) Tecnologia, envolvendo o mapeamento do negdcio: jornada do cliente, modelagem de
negocios, mapa da empatia e de futuros; ajustes e melhorias (MVP);

) capital e financas;

d) mercados e vendas.

Os projetos inseridos neste programa sao:

AQUAVIA

AMAZONIA VIVA EM SABORES
FRETE FACIL

RE-TEC

O objetivo primordial deste programa é catalisar o desenvolvimento de startups,
fornecendo-lhes suporte técnico, mentoria especializada e networking com
empresas consolidadas. Ao fornecer um ambiente propicio para o crescimento e
aprimoramento das startups, o Senai busca impulsionar o empreendedorismo e
promover a inovagao.

Uma das caracteristicas distintivas do Programa de Aceleracdo de Startups Inova
Senai é o foco na aplicagdo pratica e na escalabilidade das solucdes
desenvolvidas. O objetivo final é capacitar as startups para que alcancem seu
potencial maximo de crescimento e impacto.

A Coordenacdo do Programa esta sob a responsabilidade de Erika da Costa
Bezerra, que possui Graduacdo em Bacharel em Ciéncia da Computacdo,
Especializagdo em Anadlise e Gestdao de Projetos, Mestrado em Educacgao,
Capacitacdo em Gestdo da Inovag¢do, experiéncia de dez anos no ecossistema de
Inovacdao do Amapa e desenvolve a funcdao de CEO da Amapatec.
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ESTRATEGIAS DE ACAO

O programa €& composto por cinco estratégias de acao fundamentais, cuja
combinacdo sdo essenciais para o desenvolvimento e éxito das startups:

1. Fase de Diagnéstico e Planejamento:

e Diagnostico inicial das necessidades, desafios e oportunidades de cada startup
selecionada.

e Reunifes individuais com cada startup para entender seus objetivos e
expectativas.

e Desenvolvimento de um plano de aceleracdao personalizado para cada startup,
estabelecendo metas e marcos claros.

2.Fase de Capacitacao e Treinamento:

e Bootcamp e sessdes de capacitacdo sobre temas relevantes, como
desenvolvimento de produto, estratégia de negdcios, marketing, financas e
captacdo de investimentos.

* Mentorias individuais com empreendedores para orientar as startups em areas
especificas com aderéncia ao negdcio.

3. Fase de Desenvolvimento e Execucgao:

* Implementacao das estratégias e planos delineados na fase de planejamento.

e Acompanhamento regular e revisao do progresso das startups em relacdo aos
seus objetivos.

e Apoio na resolucdo de desafios e adaptacdo de estratégias conforme
necessario.

e Oportunidades de teste e validacdo de produto, bem como feedback de
clientes e usuarios.

4. Fase de Avaliacao e Acompanhamento:

* Avalia¢do final do progresso e resultados alcangcados por cada startup.

e |dentificacdo de areas de sucesso e oportunidades de melhoria para futuras
iteracbes do programa.

5. Fase de Evento de Encerramento e Demo Day:

* Apresentac¢do das startups para avaliadores externos e potenciais parceiros,
durante o Demo Day.
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ESTRATEGIAS DE ACAO

Os encontros estdo divididos entre: MENTORIAS COLETIVAS e MENTORIAS
INDIVIDUAIS.

e MENTORIAS COLETIVAS: 8 encontros de 4h cada, total: 32 horas

e MENTORIAS INDIVIDUAIS: 2 encontros com cada startup, totalizando 8
encontros de 2h30 cada, total: 20 horas

Carga horaria total de 52 horas, com horas de capacitagdo e sessBes de tira
davidas.

Durante os encontros com serdo utilizadas ferramentas ageis para rapida
interacdo com foco em resultados, os empreendedores poderdo acessar 0s
mentores de forma individual via whatsapp e tira ddvidas durante todo o
processo.

As atividades do programa de aceleracdo serdo realizadas de forma presencial,
com entregaveis praticos, uso de metodologia dinamica, utilizacdo de técnicas de
comunicacao flexivel que estimule o engajamento, o intercambio de conhecimento
e fortalecimento do aprendizado com foco na operabilidade, de acordo com o
detalhamento a seguir:

n MENTORIAS COLETIVAS DATA | HORARIO FORMATO

Kick off: Apresentacao da Aceleracao, 10/04 14h 3s 18h

01 . . ~ Presencial
alinhamento e orientacoes.

02 a) Tema: Perfil Empreendedor 24/04 14h as 18h Presencial

03 b).TEMA: Mapeamento do fle.gouo: jornada do 08/05 14h 3s 18h Presencial
cliente, modelagem de negécios

04 c) TEMA: Ajustes e Melhorias MPV 22/05 14h as 18h Presencial

05 d) Capital e Financas 29/05  14h as 18h Presencial

06 €)Mercado e Vendas 05/06  14has 18h Presencial

07 Prética de Pitch 19/06 14h as 18h Presencial

08 Demo Day: apresentacao de pitch para Banca 26/06 14h 3s 18h Presencial

Avaliadora
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Para cada encontro da foram previstos temas necessarios para o desenvolvimento das
startups, de acordo com o encaminhamento realizado pelo Senai, com com previsao de
convidados externos, de acordo com os objetivos subsequente.

01 A) TEMA: Serao acompanhadas as 10 principais caracteristicas
Perfil Empreendedor do perfil empreendedor - CCEs.

02 b) TEMA: Mapeamento Demonstrar como o projeto captura e entrega valor ao seu
do negdcio: jornada do modelo de negdcios e qual o melhor formato escolhido de
cliente, modelagem de monetizacdo. Criar pesquisa de campo diretamente com o
negocios, mapa da cliente para testagens in loco para coleta de feedbacks e
fen;patia e mapa de plano de acdo com foco em melhorias. Preencher o mapa

uturos

de cendrios futuros da area de negodcios para que os
empreendedores saibam que caminho percorrer nos
préximos anos.

03 c) TEMA: Ajustes e Medir os experimentos em campo, evidéncias de que o
Melhorias (MPV - produto/processo/servico envolve as capacidades-chave
Minimo Produto Viavel) (novas tecnologias ou metodologias) almejadas pelo

negocio em seu direcionamento estratégico; evidéncias
estd direcionado a um segmento de mercado. Indicar
ajustes que podem ser incorporados no projeto.

04 d) TEMA: Direcionar para o gerenciamento dos recursos financeiros
Capital e Financas disponibilizados pelo Senai; para seguimento do projeto ou
ainda, descrever como futuramente o prever novos recursos

e direcionar estrategicamente.

05 e) TEMA: Elaboraras estratégias de validacido de mercado e vendas.
Mercado e Vendas Sera solicitada uma 2°. Pesquisa de campo com os ajustes
realizados no projeto durante a incubacdo, porém agora
com possibilidade de venda com o objetivo de mostrar a
satisfacdo dos clientes em teste no uso do
produto/processo/servico oferecido pela equipe; obtencio
de receita (primeiros clientes reais); mostrar ainda
possibilidade de futuros clientes, que podem ser
prospectados para os préoximos 6 meses a 1 ano.

Sempre que necessario, serdo realizados ajustes no planejamento de trabalho, temas e
objetivos especificos da Aceleracao, de forma a alinhar objetivos e agenda das acBes a serem
desenvolvidas.
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As MENTORIAS INDIVIDUAIS estao organizadas considerando 2 encontros com
cada startup, totalizando 8 encontros de 2h30 cada, total: 20 horas, de acordo
com o cronograma abaixo.

s [mewtoras mowouars o1 | “s02 | Homario _

01 Startup: AQUAVIA 22/04  27/05 14h30as 17h
02  Startup: AMAZONIA VIVA EM SABORES 09/05  06/06 14h30as 17h
03 Startup: FRETE FACIL 14/05 08/06 9has 11h30
04 Startup: RE-TEC 09/05  11/06  9has 11h30

O programa de aceleracdo contempla uma estruturada para fornecer o suporte
necessario as startups em seu crescimento e desenvolvimento e encerra com o
Demo Day e P6s-Aceleracao, sendo o Demo Day o evento de encerramento, onde
as startups apresentam seus produtos e progresso para uma audiéncia de
avaliadores externos e potenciais parceiros e apds, o programa contempla suporte
continuo pdés-aceleracao, como conexdes adicionais, acesso a recursos, orientacao
estratégica e oportunidades adicionais.







