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Sobre a  AMAPATEC
A Associação Amapaense de Tecnologia tem atuação ativa no ecossistema de empreendedorismo
inovador, gerando e consubstanciando conexões que fortalecem o setor de tecnologia e inovação
no Estado do Amapá.

A Amapatec surgiu como uma resposta à necessidade de promover a inovação e estimular o
desenvolvimento econômico sustentável no Amapá. Nossa história é repleta de inspiração, de
colaboração, criatividade e transformação. Em 2019, um grupo de visionários uniu forças com o
objetivo de fortalecer o empreendedorismo e a inovação. Dessa união, nasceu a Associação de
Tecnologia do Amapá. 

Desde sua criação, a Associação de Tecnologia do Estado do Amapá tem desempenhado um papel
importante na criação de um ambiente propício para o surgimento e crescimento de startups e
empreendimentos inovadores, com parcerias estratégicas com órgãos governamentais, setor
privado, instituições de ensino, pesquisa e desenvolvimento. 

Lindomar Góes Ferreira, Founder da Proesc, assume, em 2023, a presidência da Associação, e com
um novo e arrojado modelo de governança adiciona Frank Portela, CEO da Sourev, como Vice-
Presidente, constitui a função de CEO da AMAPATEC sob a responsabilidade de Erika da Costa
Bezerra, Founder da Amazon Bioprotein e Especialista em Gestão da Inovação;  a Vertical de
Bioeconomia com Bruna Freitas, CEO da Yara Couro;  além da Direção Técnica com Antônio
Carlos Freitas, CEO da Bactolac; Direção de Tecnologia, Felipe Ferreira, CEO da Proesc; Direção
de Marketing e Comunidades, Mayara Pereira, Founder da Onfluu e Direção Financeira, Waldir
Júnior, CEO da Tributei.

Nossa missão é inovar o Estado do  Amapá e  visão de futuro, para os próximos dois anos,  
“Transformar o Amapá no estado mais inovador da Amazônia”, com os seguintes valores:
Inovação, Sustentabilidade, Colaboração, Parceira e Agilidade.

A Associação tem colaborado para a formação de uma rede de apoio e fomento à inovação no
Estado, promoção de políticas públicas favoráveis à inovação, para fortalecer a comunidade
empreendedora e conectar os atores do ecossistema de inovação do Amapá.

amapatec.net

ASSOCIAÇÃO DE TECNOLOGIA DO AMAPÁ
Av. Carlos Gomes, nº 250, Centro, Macapá/AP. CEP: 68908-125

amapatec_ contato@amapatec.net (96) 99171-6315 

http://www.amapatec.net/
https://www.instagram.com/amapatec_/
https://www.instagram.com/amapatec_/


O Programa de Aceleração de Startups Inova Senai Amapá 2024, 1º Edição, é uma
iniciativa do Senai que impulsiona o empreendedorismo e a inovação e representa uma
parceria estratégica com a Amapatec, reconhecida por sua excelência na fortalecimento do
ecossistema de inovação. 

Este programa visa a realização da Mentoria para Aceleração de Projetos de Inovação
no formato presencial - para 4 projetos previamente selecionados pelo regulamento
estadual do Inova Senai 2023. A mentoria tem por objetivo preparar os empreendedores
dos projetos incubados em cada etapa de validação de negócios, que perpassa pela seguinte
base de conteúdos:

a) perfil empreendedor;
b) Tecnologia, envolvendo o mapeamento do negócio: jornada do cliente, modelagem de
negócios, mapa da empatia e de futuros; ajustes e melhorias (MVP);
c) capital e finanças;
d) mercados e vendas.

Os projetos inseridos neste programa são:

AQUAVIA
AMAZONIA VIVA EM SABORES
FRETE FÁCIL
RE-TEC
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O objetivo primordial deste programa é catalisar o desenvolvimento de startups,
fornecendo-lhes suporte técnico, mentoria especializada e networking com
empresas consolidadas. Ao fornecer um ambiente propício para o crescimento e
aprimoramento das startups, o Senai busca impulsionar o empreendedorismo e
promover a inovação.

Uma das características distintivas do Programa de Aceleração de Startups Inova
Senai é o foco na aplicação prática e na escalabilidade das soluções
desenvolvidas. O objetivo final é capacitar as startups para que alcancem seu
potencial máximo de crescimento e impacto.

A Coordenação do Programa está sob a responsabilidade de Erika da Costa
Bezerra, que possui Graduação em Bacharel em Ciência da Computação,
Especialização em Análise e Gestão de Projetos, Mestrado em Educação,
Capacitação em Gestão da Inovação, experiência de dez anos no ecossistema de
Inovação do Amapá e desenvolve a função de CEO da Amapatec.

APRESENTAÇÃO
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Sobre a  AMAPATECESTRATÉGIAS DE AÇÃO

O programa é composto por cinco estratégias de ação fundamentais, cuja
combinação são essenciais para o desenvolvimento e êxito das startups:

1. Fase de Diagnóstico e Planejamento:

Diagnóstico inicial das necessidades, desafios e oportunidades de cada startup
selecionada.
Reuniões individuais com cada startup para entender seus objetivos e
expectativas.
Desenvolvimento de um plano de aceleração personalizado para cada startup,
estabelecendo metas e marcos claros.

2.Fase de Capacitação e Treinamento:

Bootcamp e sessões de capacitação sobre temas relevantes, como
desenvolvimento de produto, estratégia de negócios, marketing, finanças e
captação de investimentos.
Mentorias individuais com empreendedores para orientar as startups em áreas
específicas com aderência ao negócio.

3. Fase de Desenvolvimento e Execução:

Implementação das estratégias e planos delineados na fase de planejamento.
Acompanhamento regular e revisão do progresso das startups em relação aos
seus objetivos.
Apoio na resolução de desafios e adaptação de estratégias conforme
necessário.
Oportunidades de teste e validação de produto, bem como feedback de
clientes e usuários.

4. Fase de Avaliação e Acompanhamento:

Avaliação final do progresso e resultados alcançados por cada startup.
Identificação de áreas de sucesso e oportunidades de melhoria para futuras
iterações do programa.

5. Fase de Evento de Encerramento e Demo Day:

Apresentação das startups para avaliadores externos e potenciais parceiros,
durante o Demo Day.
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Sobre a  AMAPATECESTRATÉGIAS DE AÇÃO

Os encontros estão divididos entre: MENTORIAS COLETIVAS e MENTORIAS
INDIVIDUAIS.

MENTORIAS COLETIVAS: 8 encontros de 4h cada, total: 32 horas

MENTORIAS INDIVIDUAIS: 2 encontros com cada startup, totalizando 8
encontros de 2h30 cada, total: 20 horas 

Carga horária total de 52 horas, com horas de capacitação e sessões de tira
dúvidas.

Durante os encontros com serão utilizadas ferramentas ágeis para rápida
interação com foco em resultados, os empreendedores poderão acessar os
mentores de forma individual via whatsapp e tira dúvidas durante todo o
processo.

As atividades do programa de aceleração serão realizadas de forma presencial,
com entregáveis práticos, uso de metodologia dinâmica, utilização de técnicas de
comunicação flexível que estimule o engajamento, o intercâmbio de conhecimento
e fortalecimento do aprendizado com foco na operabilidade, de acordo com o
detalhamento a seguir:

MENTORIAS COLETIVAS DATA#

Kick off: Apresentação da Aceleração,
alinhamento e orientações.

10/04 01

 03 08/05

 04

 05

HORÁRIO

42 h

14h às 18h

 02

 06

 07

24/04

d) Capital e Finanças

b) TEMA: Mapeamento do negócio: jornada do
cliente, modelagem de negócios

e) Mercado e Vendas

 08

Prática de Pitch

29/05

22/05

05/06

19/06

26/06
Demo Day: apresentação de pitch para Banca
Avaliadora

14h às 18h

14h às 18h

14h às 18h

14h às 18h

14h às 18h

14h às 18h

14h às 18h

FORMATO

Presencial

Presencial

Presencial

Presencial

Presencial

Presencial

Presencial

Presencial

a) Tema: Perfil Empreendedor 

c) TEMA: Ajustes e Melhorias MPV 



Sempre que necessário, serão realizados ajustes no planejamento de trabalho, temas e
objetivos específicos da Aceleração, de forma a alinhar objetivos e agenda das ações a serem
desenvolvidas.
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ATIVIDADE OBJETIVO#

Serão acompanhadas as 10 principais características
do perfil empreendedor – CCEs.

 01 A) TEMA: 
Perfil Empreendedor

Demonstrar como o projeto captura e entrega valor ao seu
modelo de negócios e qual o melhor formato escolhido de
monetização. Criar pesquisa de campo diretamente com o
cliente para testagens in loco para coleta de feedbacks e
plano de ação com foco em melhorias. Preencher o mapa
de cenários futuros da área de negócios para que os
empreendedores saibam que caminho percorrer nos
próximos anos.

 02 b) TEMA: Mapeamento
do negócio: jornada do
cliente, modelagem de
negócios, mapa da
empatia e mapa de
futuros

Direcionar para o gerenciamento dos recursos financeiros
disponibilizados pelo Senai; para seguimento do projeto ou
ainda, descrever como futuramente o prever novos recursos
e direcionar estrategicamente.

04 d) TEMA: 
Capital e Finanças

Elaboraras estratégias de validação de mercado e vendas.
Será solicitada uma 2ª. Pesquisa de campo com os ajustes
realizados no projeto durante a incubação, porém agora
com possibilidade de venda com o objetivo de mostrar a
satisfação dos clientes em teste no uso do
produto/processo/serviço oferecido pela equipe; obtenção
de receita (primeiros clientes reais); mostrar ainda
possibilidade de futuros clientes, que podem ser
prospectados para os próximos 6 meses a 1 ano.

 05 e) TEMA: 
Mercado e Vendas

Medir os experimentos em campo, evidências de que o
produto/processo/serviço envolve as capacidades-chave
(novas tecnologias ou metodologias) almejadas pelo
negócio em seu direcionamento estratégico; evidências
está direcionado a um segmento de mercado. Indicar
ajustes que podem ser incorporados no projeto.

03 c) TEMA: Ajustes e
Melhorias (MPV –
Mínimo Produto Viável)

Para cada encontro da foram previstos temas necessários para o desenvolvimento das
startups, de acordo com o encaminhamento realizado pelo Senai, com com previsão de
convidados externos, de acordo com os objetivos subsequente.



PÁGINA 07

Sobre a  AMAPATECAs MENTORIAS INDIVIDUAIS estão organizadas considerando 2 encontros com
cada startup, totalizando 8 encontros de 2h30 cada, total: 20 horas, de acordo
com o cronograma abaixo.

MENTORIAS INDIVIDUAIS #01 #

Startup: AQUAVIA 22/04 01

 03 14/05

 04

HORÁRIO

14h30 às 17h

 02 09/05

Startup: FRETE FÁCIL

09/05

Startup: AMAZÔNIA VIVA EM SABORES

Startup: RE-TEC

O programa de aceleração contempla uma estruturada para fornecer o suporte
necessário às startups em seu crescimento e desenvolvimento e encerra com o
Demo Day e Pós-Aceleração, sendo o Demo Day o evento de encerramento, onde
as startups apresentam seus produtos e progresso para uma audiência de
avaliadores externos e potenciais parceiros e após, o programa contempla suporte
contínuo pós-aceleração, como conexões adicionais, acesso a recursos, orientação
estratégica e oportunidades adicionais.

#02

27/05

08/06

06/06

11/06

14h30 às 17h

9h às 11h30

9h às 11h30



amapatec.net


